Blaupause fir andere Molkerelen‘?

; Was halten Sie von dem A/B-Preis-

i modell der Molkerei S6bbeke?

: Dr. Hess: Das Modell will die Milch-
i anlieferung durch differenzierte

: Preise steuern. Es ist keine starre

: Molkereiquote. A/B-Preise geben die

i tatsichliche Verwertung der Molkerei
: besser an die Landwirte weiter als

¢ eine unbegrenzte Abnahmegarantie

i mit einheitlichem Riickpreis.

i Fir Milchprodukte mit hoher Wert-
¢ schépfung und begrenzten Absatz-

i moglichkeiten verhindert die Preis-

: staffelung, dass steigende Milchmen-

: gen den Milchpreis aller Landwirte

i gleichermafRen nach unten zichen.

i Vor allem fiir Bio-Milcherzeuger ist

i eine hohe Wertschdpfung pro kg

i Milch wichtig. Daher passt das System
: gut. Wiirden alle Erzeuger die Menge

¢ jedoch ghnlich steigern, hitte das Mo-
¢ dell keinen Vorteil zum Einheitspreis.

¢ Ldsst sich so die Volatilitdt gléitten?

i Dr. Hess: Je austauschbarer ein Pro-

: dukt ist, desto stirker macht es Preis-
¢ schwankungen mit. Milchprodukte

i mit Alleinstellungsmerkmalen

: schneiden dagegen vor allem in Tief-

: preisphasen besser ab. Das A/B-Preis-
: modell soll den héher wertschépfen-

: den Teil des Absatzes vom austausch-
¢ baren Teil abkoppeln. Fiir Landwirte

i mit viel A-Milch kann die Volatilitit

¢ im Vergleich zu Landwirten mit viel

i B-Milch daher sinken. Vorausgesetzt,

die Molkerei hilt die gut etablierten
Produkte auf Dauer im Markt.

Konnen A/B-Preise auch die Wert-
schipfung steigern?

Dr. Hess: Nicht direkt fiir die ein-
zelne Molkerei. Aber wiirden mehrere
Bio-Molkereien solch ein System ein-
fiihren, wiirde das die steigenden
Milchmengen ausbremsen, die ja
{iberwiegend im niedrigeren B-Preis
erfolgen miissten. So wiirde die
nichste Tiefpreisphase womdglich
weniger gravierend ausfallen.

Welche Knackpunkte sehen Sie?

Dr. Hess: Kritiker mahnen immer
wieder an, dass der Markt langfristig
nur die giinstigere B-Milch verlangt.
Diese Gefahr besteht, wenn die Mol-
kereien die A-Menge nicht stindig an
die entsprechende Verwertung anpas-
sen. Sobbeke will das {iber den dyna-
mischen Hebesatz 16sen. Klar ist, dass
die Hohe des Hebesatzes zu Diskussi-
onen zwischen Molkerei und MEG
fithren wird.

Zudem liegt der B-Preis derzeit nah
am A-Preis. Fiir einige Landwirte ist
das ein Produktionsanreiz. Zusatzlich
kommen im Gesamtmarkt viele Um-
steller hinzu. Wer dann im B-Seg-
ment stark wiichst, kann bei einem
Preissturz einen schlechteren Durch-
schnittspreis bekommen wie beim
System ,einheitlicher Riickpreis.
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Fiir welche Molkereien kann das
System ein Vorbild sein?
Dr. Hess: Ideal ist, wenn die Anhefe—
rungsmenge in etwa der Verarbei-
tunsmenge der Molkerei entspricht
und viel Milch in Produkte mit hoher
Wertschépfung flie8t. Dann verhin-
dern A/B-Preise einen ungesunden
Produktionsanreiz, der den Milch-
preis fiir alle Erzeuger senkt.
Kleineren und wenig wachstums-
willigen Erzeugern bieten die Staffel- :
preise einen gewissen Bestandsschutz. :
Das Preisrisiko verlagert sich stérker
auf die Lieferanten, die im B-Segment :
wachsen. Das gilt fiir Biomolkereien
und konventionelle Molkereien. Ins-
besondere Genossenschaften kénnten
so auf die verschiedenen Wiinsche der
Mitglieder eingehen. :
Wenig Sinn macht das Modell fiir
Molkereien mit wenigen Produkten
mit hoher Wertschépfung. Oder fiir
stark wachstumswillige Lieferanten.
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