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Eine Studie aus Baden-Wiirttemberg be-
schreibt, wie der Anbau von Kriutern aufblii-
hen kénnte. Forschung und Biindlerstruktu-
ren sind der Schliissel. Die Ergebnisse
interessieren bundesweit.

er Anbau von Heil-, Kosmetik- und Gewiirz-
pflanzen hat Potenzial. ,,Der Trend zu Na-
tiirlichkeit sowie das steigende Gesundheits-
bewusstsein und Interesse der Verbraucher an Bio und
Regio schlédgt sich auch im Anbau von Heil-, Kosme-
tik- und Gewiirzpflanzen in Baden-Wiirttemberg
nieder®, erldutert Dr. Beate Gebhardt. Die Agrar-
marktforscherin der Universitit Hohenheim hat die
Studie ,,Status quo und Potenziale des dkologischen
Heil-, Kosmetik- und Gewiirzpflanzenanbaus in Ba-
den-Wiirttemberg® federfiihrend durchgefiihrt. Da-
nach haben sich von 2010 bis 2020 sowohl die Anzahl
der Betriebe als auch die Anbauflidchen fiir Heil- und
Gewlirzpflanzen im Siidwesten ebenso wie deutsch-
landweit nahezu verdoppelt.
Baden-Wiirttemberg liegt im Skologischen Anbau
mit einer Anbaufliche von 217 Hektar in 68 Betrieben
hinter Bayern auf Platz zwei in Deutschland. Den

landesweit angestrebten Oko-Anteil von 30 bis 40 Pro-
zent hat es bereits 2020 erreicht. Allerdings stagniert
das Flachenwachstum im Land, zwischen 2016 und
2020 betrug es nur ein Prozent. Dagegen wuchs die
Gesamtanbaufldche bundesweit um rund 42 Prozent.

,-Der Anbau von Heil- und Gewiirzpflanzen ist kein
Selbstldufer oder Garant fiir ein wirtschaftlich erfolg-
reiches Standbein in der Landwirtschaft®, erldutert
die Wissenschaftlerin. Fiir die Studie machte Gebhardt
eine Bestandsaufnahme und befragte 21 Expert:innen.
Eine davon ist Eva Maria Walle.

Mehr forschen und vermitteln
Die Agrarwissenschaftlerin baut am Bodensee auf
zwei Hektar Arznei-, Gewlirz- und Aromapflanzen
an. Darunter seltene Gewichse wie Eisenhut und
Maiapfel fiir Pharmafirmen. Aber auch Malven, Frau-
enmantel und mehr, die sie unter dem Namen Herba
Solaris zu hochwertigen Kréiutertees verarbeitet. Ihre
langjéhrigen Erfahrungen gibt sie professionell weiter.
Sie hilft Unternehmen bei der Beschaffung von Roh-
stoffen und berét Erzeuger im In- und Ausland. Es
gebe viel Wissen iiber die Anwendung von Heilpflan-
zen, aber ganz wenig zu Anbau und Ernte, sagt sie.
., Ich habe unendlich viel Zeit damit verbracht, mich
auf diesem Gebiet fortzubilden.*

Es gibt hunderte verschiedene Kulturen. Allerdings
liegt das Spezialwissen in der Hand von einzelnen Un-
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ternechmen und Landwirt:innen. So miissen Menschen,
die neu einsteigen wollen, Saatgut und Kulturanleitun-
gen mithsam beschaffen und viel ausprobieren. ,,Das
fiihrt oft jahrelang zu immer wiederkehrenden Riick-
schldgen®, berichtet Dr. Sabine Zikeli, Vorstandsmitglied
im Netzwerk Kriuter Baden-Wiirttemberg. Tiickisch
sei auch die Technik bei den Sonderkulturen. ,,Es gehort
viel Pioniergeist und Technikbegeisterung dazu, um
Maschinen fiir Ernte, Trocknung und Aufbereitung der
Pflanzen selbst zu bauen oder anzupassen®, so Zikeli.
Von der Ziichtung bis zur Erntetechnik fehle es aufier-
dem an Forschung. Wie sich die Inhaltstoffe in Abhén-
gigkeit von Boden, Klima und Diingung entwickeln,
ist noch ungeklért. ,,Solche Fragen kann kein einzelner
Landwirt beackern®, betont das Vorstandsmitglied.

Die Experten raten daher, die Forschung rund um
Heil- und Gewlirzpflanzen zu verstetigen und fiir
Interessierte besser verfiigbar zu machen. Um das
Fachwissen zu biindeln, empfehlen die Studienauto-
rinnen in Baden-Wiirttemberg eine landesweite Zen-
tralstelle einzurichten. Die konnte informieren, bera-
ten und liber Neuerungen berichten. Ein Vorbild fiir
andere Bundesldnder konnte die Bayrische Landes-
anstalt fiir Landwirtschaft (LfL) sein.

Marketing und Marktborse nétig
Damit die Vermarktung floriert, sollten sich die Ak-
teure kiinftig besser vernetzen. Die Verarbeiter kdnn-
ten derzeit die vielen Anfragen von einzelnen Land-
wirten gar nicht bedienen. Potenzielle Abnehmer
bevorzugen es, mit nur einer Partei zu verhandeln.
,,Daher sollte eine Marktborse etabliert werden, in der
sich Anbauer in Baden-Wiirttemberg zu einer Ver-
triebsgemeinschaft oder -genossenschaft zusammen-
schlieffen. Diese wiirde Anbau und aufnehmende Hand
zusammenbringen®, wiinscht sich Dr. Gebhardt. Da-
mit hétten die Landwirte eine viel hohere Sicherheit
im Absatz und konnten neue Wertschopfungsketten
erschlieflen. Wenn beispielsweise die Qualitét ihrer
Kriuter einmal nicht fiir Heilmittel reiche, konnten
sie als Genusstee verkauft werden.

Laut den Experten sei der Markt bei Bio-Topftkrau-
tern trotz ihres bereits hohen Marktanteiles von 40 Pro-
zent noch nicht ausgeschopft. Auch der Verkauf von
Kriutern, Tee und Gewiirzen auf Wochenméirkten
oder im Hofladen wire ausbaufihig. Dabei sollten sich
Direktvermarkter mehr am Verbraucher orientieren
und beispielsweise Trends wie Fitness oder Anti-Aging
aufgreifen.

Eine andere befragte Fachfrau, die Bioland-Gért-
nerin Rita Mergenthaler vom Lembergerhof bei Stutt-
gart, wiinscht sich vor allem mehr Werbung fiir Wild-
krduter. ,,Das Land konnte mit einem Blog und
Pressearbeit die Kriduter bei Verbrauchern bekannt
machen.” Schliefllich hat die Gértnerei auf3er klassi-
schen Topfkrautern wie Schnittlauch und Basilikum
auch Spitzwegerich, Lowenzahn und Brennnesseln
im Angebot. Die frischen Topfkriuter werden iiber
Lebensmittelhdndler wie Edeka regional und bundes-
weit online unter dem Namen Kriuterfeld vermarktet.

Fiir Kosmetik und Homoopathie.

Aufler bei Topfkrautern sehen die Forschenden Wachs-
tumschancen fiir kosmetisch nutzbare Pflanzen. Roh-
stoffe wie Sonnenblumen-, Trester-, Sanddorndl und
schwarze Johannisbeere boten viel Potenzial. Allerdings
verlangen die Kosmetikunternehmen eine zuverléssi-
ge Verfiigbarkeit der Rohwaren und achteten auf den
Preis. Viele ihrer Rohstoffe stammten bisher aus Wild-
sammlung im Balkan. Aufgrund der Landflucht der
dortigen Bevolkerung verdnderten sich die Moglich-
keiten, Rohwaren zu beschaffen. Hier konne sich kiinf-
tig rentieren, bisher wild gesammelte Pflanzen anzu-
bauen, vermutet Dr. Gebhardt.

Weniger rosig sei der Markt filir pflanzliche oder
homdopathische Arzneimittel in Baden-Wiirttemberg.
Diese kdnnen nicht mit Bio und Regional punkten, da
das Arzneimittelgesetz eine solche Deklaration verbie-

tet. Eine regionale Auslobung kénnte aber fiir Kréuter,
Gewlirze und Tee interessant sein. Das muss jedoch
kein neues Label sein. ,,Irgendwann sehen die Verbrau-
cher vor lauter Labeln das Produkt gar nicht mehr,
meint Rita Mergenthaler, deren Krduter im Supermarkt
unter den regionalen Labeln der Lebensmitteleinzel-
héindler laufen. Die Kriutertees von Herba Solaris
tragen die Label Gutes vom See oder Kriuter vom
Bodensee. ,,Regionalitét 1dsst sich im Gegensatz zu
Qualitédt gut sichtbar machen und ist ein wichtiges
Verkaufsargument, um dem Kunden hohere Preise zu
erldutern®, so die Kriuterexpertin Walle.

Der 6kologische Anbau von Heil- und Gewiirz-
pflanzen werde wohl eine landwirtschaftliche Nische
bleiben. Doch wer wagt, kann viel gewinnen. ,,IThr
Anbau ist zwar mit vielen Risiken verbunden, aber
wenn es klappt, winken hier hohe Deckungsbeitrige®,
bilanziert Dr. Gebhardt. Aufierdem firbe der Umgang
der Kultur auf die Landwirte ab. ,,Die vielen verschie-
denen Pflanzen mit ihren unterschiedlichen Bliiten-
farben, Formen und Aromen zu erleben, macht mich
gliicklich®, bestétigt Eva Maria Walle. «—

Topfkrguter sind auch
Teil des Sortiments
auf dem Bioland-
Betrieb
Lembergerhof.
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